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El ‘e-commerce’ se
estrena en la salud

La empresa TuMédico.es basa su servicio en el pago por uso

MARIMAR JIMENEZ Madrid

s el primer sistema de

E salud basado unica-
mente en el pago por

uso que nace en Espafia, y lo
hace como alternativa a la sa-
nidad publicay privaday a los
seguros privados. TuMédi-
co.es permite contratar via on-
line servicios sanitarios de
cualquier especialidad, por se-
parado y con tarifas fijas “un
50% inferiores a la media del
sector”, segtin explica el pre-
sidente y fundador de esta
compaiia, Angel Amilibia.
Un hecho que no afecta, sub-
raya, a la calidad del servicio.
Su cuadro médico ya esta in-
tegrado por 4.434 profesiona-
les de 54 especialidades que
ofrecen cobertura en 87 ciu-
dades espanolas, y las cifras
iran creciendo. La compaiiia
promete al usuario atencién
médica en un plazo inferior a
cinco dias laborables. “Somos
la evolucién natural de la sa-
nidad privada en Espana, que
pasa por el uso eficiente de los
recursos y por promover una
relacion mas directa entre el
profesional y el paciente, y que
hacemos posible gracias a un
sistema mas justo y transpa-
rente para ambos”, continta.
Amilibia destaca que Tu-
Médico.es ofrece una cober-
tura sanitaria integral a la
carta, “sin las obligaciones de
los seguros de salud, pero con
todas sus ventajas asistencia-
les, como la inmediatez y 1a li-
bertad de eleccion del profe-
sional”. Igualmente, se pre-
sentan como una opcién com-
plementaria a la Seguridad So-
cial, para quien no quiere o no
puede contratar un seguro ni
acceder a la asistencia priva-
da que habia hasta ahora. En
este sentido, sefala que la
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profesionales de 54 espe-
cialidades es el cuadro
médico actual de TuMédi-
co.es, que cubren 87 ciu-
dades espaniolas.
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compaiia garantiza al usuario
atencion médica en un plazo
inferior a cinco dias labora-
bles. Segtin los tltimos datos
publicados en Espafa, co-
rrespondientes al segundo se-
mestre de 2012, el tiempo
medio de espera para inter-
venciones quirirgicas no ur-
gentes en el Sistema Nacional
de Salud es de 100 dias.

Las tarifas de visita a cual-
quier especialista de su cuadro

Alberto, Angel y Beatriz Amilibia estan al frente de la compaiiia TuMédico.es.

médico no superan en ningin
caso los 38 euros. “Converti-
mos la sanidad privada en una
opcién asequible, como re-
curso ocasional o bien como
asistencia sanitaria habitual y
complementaria a la Seguri-
dad Social’, insiste Amilibia. El
sitio web prevé, ademés, con-
diciones especiales para enti-
dades sociales, asociaciones de
pacientes y colectivos en si-
tuacion de riesgo, y ha creado
una linea especifica de pa-
quetes asistenciales para
aquellas empresas interesadas
en ofrecer beneficios sociales
a sus empleados.

Todas las especialidades

“No somos un portal de ofer-
tas o de descuentos en trata-
mientos puntuales, sino un sis-
tema de salud que incorpora
el 98% de los actos médicos de
todas las especialidades”, dice
el directivo, que también es
doctor. Este cuenta que, en el

La aerolinea de Emiratos Arabes
Etihad pacta la compra de Alitalia
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Después de varios meses de
negociaciones, la aerolinea
italiana Alitalia informo ayer
de que hallegado a un acuer-
do de compra con la compa-
fiia de Emiratos Arabes
Etihad. Segtn el comunicado,
las condiciones de este com-
promiso se haran efectivas en
las proximas horas, una vez
que hayan sido aprobadas for-
malmente por el consejo de
administracion de Alitalia.
Segin medios italianos,
Etihad estaria dispuesta a in-
vertir hasta 500 millones de

euros y comprar el 49% de la
empresa italiana para ga-
rantizar su recuperacion.
Ademas, el peridédico econ6-
mico II Sole 24 Ore afirm6
que entre los requisitos exi-
gidos por la entidad com-
pradora estaria el de despe-
dir a entre 2.500 y 3.000 per-
sonas.

La operacion con Etihad es
la Gltima baza para salvar la
aerolinea italiana de bande-
ra, que lleva mas de un lus-
tro al borde de la quiebra. En
2009 estuvo al borde de la
bancarrotay, en esa ocasion,
fue salvada por un grupo de

unos 20 inversores privados
italianos y Air France-KLM.
En octubre de este afio la em-
presa volvi6 a necesitar im-
periosamente capital, y tras
negociaciones de ltima hora
consiguié recabar apoyos
para una ampliaciéon de ca-
pital de 300 millones de
euros, que se concreto en di-
ciembre y que precis6 de di-
nero publico. En aquella
ocasion Air France rechazo
aportar mas financiacion y la
empresa se vio obligada a
buscar socio.

El presidente de Alitalia,
Roberto Colaninno, asegurd

caso de cirugias mayores u
hospitalizaciones, ponen en
contacto, a coste cero, al pa-
ciente con los centros y espe-
cialistas “y acordamos un pre-
cio maximo, siempre por de-
bajo de las tarifas habituales”
La inversion en el proyecto
alcanzari el millon de euros al
finalizar el primer ejercicio, y
para entonces esperan estar
gestionando 50.000 actos mé-
dicos al mes. Los ingresos pre-
vistos para este periodo son de
2,5 millones. TuMédico.es tie-
ne una plantilla de 12 personas
y un equipo externo de aseso-
res. “Los médicos deben supe-
rar un proceso de seleccion
exigente, pero les garantiza-
mos honorarios que, de media,
sobrepasan en un 30% a los
que pagan las mutuas. Evita-
mos situaciones en las que la
remuneracion que perciben
por parte de ciertas companias
de seguros puede no superar
los 10 euros por consulta”.

que esta operacion “refuerza
la perspectiva de crecimien-
to de la empresa a largo
plazo”, segiin el comunicado
de la compaiiia. “Estamos en-
cantados de seguir adelante
con esa operacion”, asegurd
por su parte el presidente y
director ejecutivo de la com-
painia de Oriente Medio,
James Hogan, quien afadio
que “la participaciéon accio-
narial en Alitalia serd positi-
va para las dos aerolineas”.
Hogan ha capitaneado la ex-
pansion de Etihad mediante
la compra de aerolineas de se-
gunda fila en Europa.
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